
La Universidad de
Granada y el Instituto
Gemológico de Madrid
son los padres de esta
iniciativa con la que
serán ‘fichadas’ todas
las piedras para
evitar fraudes
:: ANDREA G. PARRA
GRANADA. No hay una gema
idéntica a otra. Todas son únicas.
Su material, los agentes del lugar
en el que se puede encontrar... las
hacen diferentes. No hay una simi-
lar a la otra. Eso lo saben muy bien
en Instituto Gemológico de Madrid
y los profesores del departamen-
to de Minerología y Petrología de
la Universidad de Granada (UGR)
como Fernando Gervilla. Por eso,
han firmado un acuerdo, ambas ins-
tituciones, para crear una base de
datos única en España en la que se
hará un carné de identidad a todas
y cada una de las gemas.

Esa súper enciclopedia podrá ser
traducida a todos los idiomas. El nú-
mero de piedras que se clasificarán
y tendrán su DNI es «indefinible».
Lo que sí está contabilizado ya es el
trabajo que se han puesto estos ge-
mólogos para crear el banco de da-
tos. La tarea será diaria y tendrán
que clasificar un buen número cada
jornada. Su particular trabajo en
este proyecto y en el resto que de-
sarrollarán se puede explicar de for-
ma muy gráfica diciendo que son
los CSI de las piedras preciosas, de
las gemas que son únicas en el mun-

do y «de una gran belleza», que
mueven, por otra parte, cada años
millones de euros.

La colaboración entre la Univer-
sidad granadina y el Instituto Ge-
mológico de Madrid «permite que
se puedan utilizar los aparatos que
aparecen en el CSI». En los labo-
ratorios madrileños cuentan con
maquinaria puntera. En la UGR
pueden presumir de contar con una
metodología científica de primer
orden. «Hemos firmado con Grana-
da por el gran conocimiento de mi-
nerología y del resto de parcelas de
esta ciencia así como el buen traba-
jo que hacen», explica el gerente
del Instituto Gemológico de Ma-
drid, Adolfo de Basilio, que confir-
ma que «Purificación Fenoll, cate-
drática de la UGR, es muy conoci-
da en Alemania». Su discípulo Fer-
nando Gervilla también y ha sido
el impulsor de este acuerdo y de
otros trabajos que se están hacien-
do en este área en la actualidad.

Con Amberes (Bélgica), la ciu-
dad de compra y venta de diaman-
tes más importante del mundo,
también trabajan en el Instituto y
la UGR. El mercado es amplísimo
y quieren convertirse en todo un
referente. Al Instituto Gemológi-
co de Madrid, donde podrán com-
pletar su formación alumnos de la
Universidad granadina, llegan los
responsables de las empresas joye-
ras más importantes del mundo
para pedir su colaboración.

Una de las últimas visitas ha sido
la de responsables de Wild& Petsch,
una casa internacional que trabaja
con joyeros, orfebres de lo más se-
lectivos.

El mundo de la gemología es apa-
sionante. Adolfo de Basilio, Fernan-
do Gervilla y Purificación Fenoll
(referentes nacionales e

internacionales) disertan con en-
tusiasmo de una profesión en la que
se habla del «ojo clínico del gemó-
logo», pero en la que también es
muy importante la formación y las
garantías de que las joyas, gemas...
son auténticas.

La otra parte importante de esta
colaboración, que está unida indis-
cutiblemente con el nuevo banco
de datos que van a elaborar, es la
necesidad de concienciar a los jo-
yeros y la sociedad en general de la
importancia de que cuando se com-
pre un diamante, por ejemplo, se
pida un certificado que vaya con
un respaldo científico que garanti-
ce que lo que se adquiere es autén-
tico. «Hay que dar garantía de que
no se está estafando», defiende Fer-
nando Gervilla, que no compren-
de como cuando se compra, por
ejemplo, una batidora hay una ga-
rantía y para una joya de cincuen-
ta mil euros no. La sociedad debe
cambiar esas rutinas y ser más exi-
gente.

El objetivo de estos profesiona-
les es que prime el conocimiento
por encima de todo. Que quien
compra y vende sepa que un dia-
mante procedente de un país o de
otro no cuesta lo mismo. En un dia-
mante con una intensidad de color
u otro, el precio del quilate puede
ser muy variado. Pero para que todo
eso se sepa hay que difundir el co-
nocimiento y para hacer las inves-
tigaciones necesitan también apo-
yo económico.

Los profesores insisten
en la importancia de este
nuevo banco de datos en el
que destacará el método cien-
tífico. Se podrá garantizar
que los resultados son fia-
bles y saber si una gema
procede de una mina o
de otra. Las característi-
cas de una esmeralda son
diferentes si se extrae de
una mina o de otra.

En esta labor de difusión
del conocimiento (en varios
países en cualquier tienda
de un mercado turístico
donde se venden gemas
se puede ver el cartel de
que hay un gemólogo
que certifica lo que se
vende), en la UGR, el pro-
fesor Gervilla ha iniciado
este año un curso a través de
internet para difundir la ge-
mología. Se ha hecho en es-
pañol y francés y ‘traba-
jan’ de forma conjunta
con la Asociación Espa-
ñola de Tasadores de Al-
hajas.

Un mundo fascinante,
bello y en el que se mueven
millones y al que la UGR y el Ins-
tituto Gemológico de Madrid quie-
ren impregnarle la metodología
científica. A los responsables del
proyecto Adolfo de Basilio, Fernan-
do Gervilla y Purificación Fenoll,
que están apoyados por la vicerrec-
tora de Investigación, María Dolo-
res Suárez, no les falta entusiasmo
y sobre todo están respaldados de
una trayectoria científica y un buen
trabajo.

La UGR albergará una ‘enciclopedia’ de piedras preciosas única en España

:: A. G. P.
GRANADA. En esta crisis la
venta y compra de diamantes,
esmeraldas... también está sien-
do motivo de fraude. El profesor

Fernando Gervilla de la
Universidad de Grana-

da (UGR) apunta que
el mayor fraude se
produce cuando una
gema se vende
como natural y es

sintética. Y es que se
están haciendo verda-

deras maravillas sintéti-
cas y de gran belleza,

pero no se pueden po-
ner en el mercado
como naturales por-
que es delito.

Precisamente, si
se solicita un certifi-

cado como el que se
realizará en el banco de

datos que elaborarán el
Instituto Gemológico

de Madrid y la Uni-
versidad granadina
se podrán evitar
esos fraudes. «Se po-
drá regularizar y

normalizar el merca-
do». Dicen los enten-

didos, que el precio de los
diamantes, por ejemplo,

ya se está normalizan-
do, pero por otras
cuestiones.

El Instituto Ge-
mológico de Madrid
garantiza las opera-

ciones de compra-
venta de metales pre-

ciosos, gemas y joyas. Es-
tán construyendo una

web en la que los par-
ticulares podrán po-
ner sus joyas a la
venta previo análi-
sis por el laboratorio
actuando el institu-

to como garante de
toda la operación entre

el comprador y el vende-
dor para evitar los frau-

des. «Con ello además
lo que podremos evi-
tar es que se produz-
can los abusos en el
precio de compra y el

comprador podrá te-
ner todas las garantías

al comprar una joya de
segunda mano o nueva a un

precio económico y sin riesgos»,
detalla el gerente del instituto,
Adolfo de Basilio.

Un tema muy candente en la
crisis, es el compra y venta de
oro y no se está pagando como
se debiera. Más de uno se está
aprovechando de las necesida-
des de los demás. Dicen que se
está pagando a un tercio de lo
que realmente cuesta el oro.

La vicerrectora y el director del instituto, en el centro, junto a los profesores Purificación Fenoll y Adolfo de Basilio. :: ALFREDO AGUILAR

Pagan a un
tercio del
precio real
del oro

El CSI de las gemas y las joyas
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